
Dostaneme k vám tisíce lidí, uděláme 
show a zvýšíme prodeje. 
 

Manažeři nákupních center, obchodů a reklamní agentury řeší problém aktivace a animace 
zákazníků od nemapěti. My přinášíme unikátní a osvědčené řešení.  

 
sledujeme i navýšení výnos ů proti předem 
danému referenčnímu období nebo provádíme 
kvantitativní výzkum personálu přilehlých 
obchodů, abychom zjistili vnímaný nárůst počtu 
zákazníků.  
 
Než investujete další peníze do klasické 
reklamy, kde budete ukazovat další narozeniny 
nebo značky, které už stejně má skoro každý, 
zkuste nám rad ěji zavolat . Na klíč dodáme 
full-servis řešení s výborným poměrem 
cena/výkon. 
 
Referen ční zákazníci:  
 
Nový Smíchov 
Arkády Praha 
Centrum Šestka 
atd.  
 
Řádová cena  pro 2 týdny  ve 12-ti hodinovém 
denním provozu, je 110 000,- Kč.  
 
 

telefon:  776 209 582 (Martin Krouza) 
web:  www.flyelite.cz , www.hits.cz 

e-mail:  info@highinthesky.cz 
 

Nové zákazníky  k vám přivedeme díky 
zábavnému a současně nejrealističtějšímu 
letovému simulátoru, který používá stejné 
technologie, jako profesionální FTD zařízení 
pro výcvik posádek letounů. Již od roku 1999 
úspěšně provozujeme letecké simulátory a 
výsledky mluví za vše .  
 
Na rozdíl od konkurence dokážeme zákazníky 
maximálně bavit a to především díky 
profesionalit ě obsluhy , technologickým 
možnostem simulátoru, špičkové metodické 
přípravě a zaměření na nekompromisní 
reálnost certifikované simulace . 
 
Mimo to máme v týmu zkušené marketéry. To 
znamená, že nově získané potenciální 
zákazníky dokážeme motivovat k nákupu . 
Možností se nabízí celá řada. Od slevových 
voucherů pro ty nejlepší až po možnost 
účastnit se soutěže o hodnotné ceny pro 
zákazníky, kteří dosáhli určité útraty.  
 
Výsledky  naší práce rádi dokazujeme 
jasnými čísly . Mezi standardní metriky patří 
průměrná denní délka provozu, počet 
obsloužených zákazníků a vytíženost 
simulátoru. Tam, kde to je možné, rádi 


